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Ratt vara i ratt tid med effektiva
affarsprocesser hos Byggbeslag

Byggbeslag, med huvud-
kontor i Karlstad, ar

en rikstdckande aktor
som forser bygg- och
fastighetsbranschen med
beslag, inrednings- och
sdkerhetsprodukter fran
cirka 300 svenska och
utlindska leverantérer.
Som underleverantor at
bland annat Skanska,
NCC och Peab har de
stora krav pa effektiva
affarsprocesser och
logistiklosningar.
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BYGGBESLAG

Gor det fullandat

”Vara kunder kraver ratt vara i ratt tid och i
korrekta volymer. Med SAP som affarslos-
ning kan vi garantera leverans en viss dag,

samtidigt som sparbarheten i material-
flodet erbjuder klara fordelar.”

Byggbeslag har en komplex artikelstruktur d& de som leverantor
till bygg och fastighetsbranschen har en kombination av lager-
férda varor och anskaffningsvaror. Utéver varuférséliningen har
de egen tillverkning, legotillverkning, kundanpassade artiklar samt
installationstjanster. Dagligen distribueras gods fran omkring 300
plocksedlar fran Byggbeslags centrallager i Karlstad dar 8,000
standardartiklar lagerhalles.

Ola Persson &r tidigare VD pa Byggbeslag och arbetar nu med
affarsutveckling. Han beréttar att effektiva affarsprocesser och
logistikidsningar &r en nédvandighet for att kunna méta de tuffa
krav som stélls pa Byggbeslag som underleverantor inom bygg-
sektorn.

— Vara kunder kraver réatt vara i ratt tid och i korrekta volymer.
Med SAP som afféarslésning kan vi garantera leverans en viss dag,
samtidigt som sparbarheten i materialflodet erbjuder klara fordelar.

Byggbeslag hade innan 6vergangen till SAP ett affarssystem fran
Industri-Matematik. 2003 bytte Industri-Matematik agare och
produktutvecklingen lades ned. Byggbeslag boérjade se sig om
efter en annan affarssystemleveranttr. Hosten 2003 uppréattades
en kravspecifikation som Iag till grund for utvardering av en hand-
full leverantorer.

— Via vér upphandlingskonsult fick vi kontakt med Implema och
insag da att SAP &ven var ett intressant alternativ for foretag av
var storlek. Det visade sig i utvarderingsfasen att SAP var den
enda leverantdr som kunde méta véar kravbild pa ett fullt integrerat
system.

SAP i drift pa fyra manader
—itid och inom budget

Referensbesdk var en central del i upphandlingsprocessen.
Byggbeslag valde Implema som partner och den pake-
terade SAP Business All-in-One 16sningen for handel och
grossist — Implema Trade Provider. Projektet inleddes i
september 2004.

Ola Persson, affarsutveckling pa Byggbeslag

Fyra ménader senare driftsattes SAP systemet i tid och

inom budget. Ett lyckosamt projekt som av Veckans Afféarer
beldnades med utméarkelsen "Basta Tidsplan” vid installation av
affarssystem. Forutom huvudkontoret i Karlstad ingick férsaljnings-
kontoren i Sundsvall, Stockholm, Géteborg, Malmé och Linkdping.
Drygt hundra medarbetare inom framst ekonomi, redovisning,
order, lager, forsalining och distribution arbetar i systemet.
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Byggbeslag grundades 1957 och dgs idag av O F Ahimark & Co Eftr. AB som &r en koncern med fem affarsomraden
dar Byggbeslag med dotterbolag ar ett.

Bransch: Handel och grossist
Verksamhet: Forser bygg- och fastighetsbranschen med beslags-, inrednings- och sékerhetsprodukter
Antal anstallda: 240

Omséttning: 500 MSEK



Minskat svinn och lagre installations-
kostnader med objektspaketerade
leveranser

Ett omrade dér Byggbeslag tidigt skaffade sig konkurrensfordelar
ar sattet att férpacka sina leveranser.

Genom att pallvis packa alla produkter som behdvs for installa-
tion av en lagenhet, eller ett objekt, kan de stora byggféretagen
kraftigt reducera tid for installation pé plats.

— Tidigare arbetade vi med detta i excelmallar, berattar Ola Persson.
Tillsammans med Implema har vi utvecklat en I6sning som ger fullt
stod for objektspaketering i SAP. En offert omvandias till en order
och leveransen packas sé att ratt antal dérrhandtag, knoppar och
toalettillbehdr hamnar pé pall till ett visst objekt. Tidigare fanns
alltid en risk att levererat material férsvann pa byggplatsen eller
skadades av vader och vind. Nu kan installatdrerna snabbt hitta
det de soker vilket reducerar svinn och tid for installationsarbete
pa plats.

Order, leveransavisering och fakturering
over EDI

Utvéaxling av elektroniska meddelanden och EDI &r en annan viktig
konkurrensfordel och ett krav frdn Byggbeslags affarspartners.
Sedan 2008 anvander Byggbeslag Implemas integrationsldsning
— Implema Integration Provider.

Byggbeslag har idag en omfattande EDI handel med de tre
storsta byggkunderna samt den stérsta leverantdren — Assa
Abloy. Order, ordererk&nnande, leveransavisering och fakturering
sker over EDI.

Tore Zetterberg, tidigare Ekonomi- och [T-chef p& Byggbeslag, har
tidigare beréttat att dverflyttningen till Implemas 18sning gick smidiigt.

— Fordelen &r att Implema tar ansvar for helheten och vi slipper
koordineringen med tredje part for konvertering av data. Eftersom
Implema sedan tidigare ansvarade for support- och drift av vart
SAP system var det naturligt att arbeta vidare med den leverantdr

Framtidsséker och trygg leverantér i SAP

som ar specialister pa var l6sning, berattade Tore Zetterberg om
valet av 16sning. Det gér mycket fortare att inféra nya integrationer
och det &r enklare for oss att hantera teknik- och supportfragor
nar vi har en part mindre att arbeta med.

Thomas Kammarbo, inkdpare pa Byggbeslag, berattar att order-
bekréaftelsen gér per automatik direkt in i SAP systemet. Vid avvi-
kelser, i exempelvis pris eller leveranstid, meddelas inkdparen som
sedan kan ga in och bearbeta ordern vidare manuellt.

Inférandet av elektronisk meddelandehantering innebar att den
administrativa hanteringen av exempelvis rutinordererk&nnande
forsvinner och att inkdparna kan fokusera pé andra, mer varde-
skapande aktiviteter.

Tidrapportering, resor och omkostnader
direkt mot kundorder i SAP

Ola Persson beréttar vidare att Byggbeslags installationstjanster
ar ett omrade som vaxer och stér for en allt stérre del av fore-
tagets totala omséttning. Tidigt 2011 integrerades installations-
verksamheten med SAP da Byggbeslag gick i drift med SAPs
tjianstemodul (CS).

— Fordelen &r att vi nu, utbver material, aven har tidrapportering,
resor och andra omkostnader direkt mot kundorder i SAP. Vi kan
se alla kostnader pa samma order vilket ger klart battre méjligheter
till uppfdljining.

Ola Persson avslutar med att berétta att partnern Implema nu
aven finns pa armlangds avstand da de i bérjan av 2008 dppnade
lokalkontor néra Byggbeslags huvudkontor i Karlstad.

— Det &r givetvis en férdel att vi vid behov snabbt kan kalla till ett
mote pé plats har hos oss pé Byggbeslag.

Leveransprecision - ratt vara vid ratt tid och ratt kvantitet

Stod for komplex artikelstruktur
Kraftfull ekonomisk uppféljning

Tillgang till historik bra komplement till prognosarbetet

Utvaxling av elektroniska meddelanden mot kunder och leverantérer

Objektsférpackning - ratt kvantiteter levereras direkt till ratt lagenhet eller ett visst objekt
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Implema ar ett konsultféretag som erbjuder medelstora
foretag nya affarssystem samt utvecklar féretags affarsprocesser.

Grundat 1998 ar féretaget idag den ledande svenska SAP aktéren inom SAP Business All-in-One.
Implema har huvudkontor i Bromma Stockholm, samt lokalkontor i Linkdping, Karlstad, Malmo,
Helsingborg, Jénkdping, Vasteras och Orebro. Féretaget omséatter 120 miljoner kronor.

Implema AB  Box 20166 161 02 Bromma
Tel: 08 - 503 124 00  Fax: 08 - 503 124 01
info@implema.se  www.implema.se
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