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forsdljning ger
omsattning

- riktiga inkop ger
vinst

”Vart mal dr att med en bibehallen servicegrad,
redan forsta aret, minska kapitalbindningen i
lagret med 10-15 procent.”

Cathrin Nehm, Supply Chain Manager
Spare Parts and Service
Global Garden Products
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tiseras och varje
era tusentals artiklar i
arbetsflode. Varje morgon
inkopsforslag ner pa artikel-

kopare som fungerar som
erare kan ert foretag s
forsdljning och en ld
ning vilket direkt pav
ltat pa sista raden.




Inkdpsoptimering med

Clarity Replenish

Fran orderldaggare till
lagerinvesterare

Med Clarity kan varje inkdpare hantera tusentals artiklar
samtidigt i ett organiserat arbetsfldde. Baserat pé ett stort
antal parametrar ger verktyget varje dag inkdpsférslag ner
pa artikelniva.

Arbete som tidigare skdttes manuellt blir automatiserat och
inkoparna kan flytta fokus fran orderlaggning till att géra
strategiskt viktiga investeringar i inkop.

Okad forsiljning, forbattrat
kassaflode och reducering av kapital-
bindning i lager

Ekonomichefen efterstravar en sa lag kapitalbindning i lager
som mgjligt samtidigt som férsaljningsavdelningen vill 6ka
forséljiningen och tillgodose sina kunders behov av snabb
leverans.

Med Clarity kan féretaget 6ka sin servicegrad och férsaljning
samtidigt som kapitalbindning i lager minskar med upp mot
25 procent. Det gérs bland annat genom att sékerhetslagret
dimensioneras individuellt och dynamiskt pa artikelniva.

Genom att lagerkostnad vags mot forséljining och service-
niva kan lagret dimensioneras for att nd maximal vinst

De sju
inkopsstegen

1. Behovsprognosticering 2. Ledtidsprognosticering 3. Servicegrad

All bra logistik bérjar med en
korrekt prognos.

Prognoser inklusive sédsongs- och
kampanjbehov laggs in i verk-
tyget.

Systemet tar hansyn till befintliga
artiklars tidigare moénster samt
individuella prognoser, trender
och avvikelser.

Hansyn tas aven till utebliven
forsaljning pa grund av slutsalda
varor.

Systemet raknar, pa artikelniva, ut
ratt tid mellan bestéallning och
inleverans med hansyn tagen till
variationen.

Ett viktigt moment &r att ink6par-
na samtidigt proaktivt jobbar med
leverantérer och deras ledtider.

Servicegradsmal satts i systemet.

Sakerhetslagret dimensioneras
individuellt och dynamiskt pa
artikelniva.



[l Sjalvjusterande prognostisering inklusive
sdasongsprofiler

Il Ledtidsprognostisering pa artikelnivd med

sdasongsprofiler
Integrerat med ERP-systemet W Sdkerhetslagret optimeras dynamiskt pa
. . o . L . artikelniva
Inkdparna jobbar direkt i Claritys anvandarvanliga grans-
snitt men med full integration mot féretagets ERP-system. [ Dagliga inkdpsforslag med fokus pa lonsamhet

Inkdpsordrarna laggs exempelvis i Clarity och uppdateras i B Logistikbyggda ordrar med hénsyn

foretagets ERP-system déar aven faktureringen hanteras. tagen till frakter, leveransrabatter etc

cops s [l Komplett kampanjhantering med mdjlighet till
Full kontroll och uppfoljnlng fler olika kampanijtyper samtidigt

Med anvandarvanligt gréanssnitt och realtidsinformation e . . .

. ; . , B Stod for lonsamma investeringskop
far ert foretag full kontroll pa verksamheten. Ledningen

far dagligen tillgang till beslutsunderlag och kan folja upp

lagernivaer och servicegrad.

7 suppher i snopont: 20 Locaten: 1

Med hjélp av rapportverktygen i Clarity kan ledningen

) Order Total

direkt se var i verksamheten, eller hos vilken leverantor,
det finns problem. Atgérder kan snabbt séattas in.

B
8888

Snabb return on investment IWM\MWIhhl“.ﬂiﬂunh:; %

Med effektiva inkdpsprocesser och ett effektivt och proak-

tivt sétt att arbeta kan vinster skapas saval operativt som
strategiskt.

Med végledning fran Implema kan foretagets inkopare lyfta
blicken och arbeta med inkop pa flera nivaer och pé sa vis

snabbt skapa I6nsammare investeringar. Med Clarity kan era inképare samtidigt ¢vervaka tusentals

artiklar i ett organiserat arbetsflode.

4. Orderstrategi 5. Dagligt inkop 6. Specialorder 7. Validering av order

Har avslutas det grundlaggande Varje natt analyserar systemet, | detta steg behandlas bestall- Systemet rundar av bestéallningen
forberedelserna for att genomféra  med fokus pa Iénsamhet och ningar som inte kan klassificeras till fulla lastbilar, fulla vagnar etc.
dagliga inkop. angiven servicegrad, vilka artiklar ~ som efterfragestyrd normalbe- Resultatet visas for inkdparen pa
Vi vet vad vi ska sélja (behov), som ska kopas in. Inképsforslag stéllning sdsom kampanjer och en agenda som ger en systematik
nar vi maste bestlla (ledtid) samt P& artikelniva genereras. investeringskop. att utféra dagens inkép.

vilken servicegrad vi vill uppna. Verktyget letar efter anledningar Logistikbyggda ordrar, kampanj-

Baserat pa faktorer som an- att vanta med att bestalla utan hantering och I6nsamma invest-

skaffningskostnad och lagerhall- att det paverkar servicenivan. eringskdp behandlas i detta steg.

ningskostnad analyseras hur ofta  JU l&ngre vi vantar desto langre

bestallning ska laggas till varje skjuter vi pa kostnaderna.

leverantor. Principen samlad lagerpafylinad

anvands.



Sank er kapitalbindning idag

- snabb och kostnadseffektivimplementering

Grundutbildning
6 - 8 veckor
Teknik Initiering

Affarsprocesser
Organisation

Inkdp sker med Clarity Replenish fran alla leverantorer och varor efter ca 13 - 17 veckor

Om Implema

Implema grundades 1998 med en vision att paketera
och gora SAP tillgdngligt och anvdandarvinligt for sma
och medelstora foretag med behov av effektiva affars-
processer, matbara resultat och effektiv kontroll och
uppfoljning.

e Jeu

H

Idag, drygt tio ar senare, har vi en helt unik erfarenhet
och position pa den svenska SME* marknaden med sa
gott som alla svenska kundreferenser inom SAP
Business All-in-One.

e

Implemas fokus ligger fortfarande inom SAPs kraftfulla
affarslosningar men vi utvarderar kontinuerligt komp-

letterande l6sningar for att pa basta sdtt kunna utve
vara kunders affirsprocesser och sta
renskraft.

oids.

Vi jobbar mycket néra va
regionskontor i Sto



