
Har du full kontroll 
över vad som  
händer i företaget? 

Den som inte har kontroll frågar sig vad 
som händer i företaget. Den som har  
kontroll frågar: hur kan vi effektivisera 
vår verksamhet idag?

Med Implemas BI lösning får ni full 
kontroll över företaget med hjälp av bra 
verktyg för att lagra, analysera, simulera 
och presentera data. Data som ger svar 
på hur mycket av en viss produkt som 
såldes till Tyskland igår. Eller hur länge 
ditt lager räcker. 

Med en enkel knapptryckning får före-
tagsledningen via en överskådlig webba-
serad portal en temperaturmätning över 
hur företaget mår just nu. Hur ser likvidi-
teten ut? Hur mycket fakturerade vi i förra 
veckan? 

Via en användarvänlig portal fås besluts-
underlag som kan användas för bedöm-
ningar och prioriteringar i den dagliga 
verksamheten.   
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Styr verksamheten utifrån 
aktuella siffror som visar hur 

ditt företag mår idag 

”Vi kan nu se svart på vitt hur det  
ligger till inom varje område vilket gör 
att vi kan identifiera risker tidigare och 
sätta in åtgärder snabbare”

Gabriella Fällman
IT-chef Arvid Nordquist
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Välj den BI lösning som ni kan växa  
vidare med i framtiden
Om ditt företag redan har SAP ERP är valet enkelt – 
välj den lösning som ni kan växa vidare med. 

Med SAP:s egna system för Business Intelligence får 
ni en lösning som är integrerad med övriga delar av 
ert affärssystem vilket ger den bästa plattformen att 
utveckla er verksamhet vidare på. 

Med SAP Business Objects BI lagras masterdata i 
Business Warehouse och ni får en logisk koppling mot 
SAP ERP för extraktion och lagring av data. Det gör 
att ni kan bearbeta, filtrera, sortera och analysera data 
på en helt annan nivå. 

Objects BI
SAP Business

Användarvänlig portal ger alla  
tillgång till samma information
I Implemas SAP Business Objects BI lösning ingår en 
webbaserad portal där alla, på ett lättnavigerat och 
intuitivt sätt, får tillgång till samma information. Via 
översiktssidan kan ledningsgruppen varje dag få en 
temperaturmätning av hur företaget mår. 

Analysdelarna kan presenteras i olika flikar såsom ex-
empelvis försäljning, lager, kundfordringar och leveran-
törsreskontra. Informationen kan brytas ned per kund 
och artikel. Marginalrapporter per produktområde och 
land kan enkelt tas fram. 

Möjligheterna är oändliga: en flik kan visa nuläget, en 
annan hur det ser ut på årsbasis. Med ett system av 
flikar kan lösningen utvecklas och byggas på varefter. 
Rapporter kan mailas vidare eller skrivas ut i pdf eller 
Excel.

Rapporterna visualiseras med fördel i de nya analys-
verktygen från Business Objects. 

Tänk stort - utveckla stegvis
Med Implemas SAP BI erbjudande kan ni börja i liten 
skala och sedan utveckla er BI lösning varefter  
behovet förändras. 

Börja exempelvis med försäljning och fortsätt sedan 
med produktion och lager – eller tvärt om. 	

SAP Business Objects BI
Försäljning

SAP Business Objects BI
Produktion Lager

SAP Business Objects BI
Resultatuppföljning

Ekonomi

SAP Business Objects BI
BI IP i samverkan 

med APO

 
SAP ERP

Vill ni integrera BI med APO för ännu kraftfullare  
budgetering och planering, eller implementera SAP  
Business Objects så väljer ni den lösningen.   



Kent Thoresson
Chef Implema Netweaver  

och BI

”Med SAP Business Objects kan vi  
erbjuda våra kunder ännu bättre möjlig-
heter att optimera sina affärsprocesser 
med business intelligence”

Business Objects för presentation av data
Med införandet av SAP Business Objects kan Imple-
ma erbjuda ännu fler Business Intelligence lösningar 
och verktyg för att på ett mycket användarvänligt och 
effektivt sätt kunna optimera affärsprocesser. 

Business Objects applikationer kompletterar SAP:s 
datalager med förnämlig och användarvänlig  
presentation av data. Här finns exempelvis verktyg 
speciellt anpassade för dashboards, formatterad 
rapportering, sökning i stora datamängder, ad-hoc 
rapportering och widgets. 

Det är produkterna från Business Objects som är 
framtiden för rapportering inom BI från SAP. Business 
Objects produkter är fullt integrerbara med SAP:s 
system för ERP och datalager.

SAP förvärvade Business Objects 2008 och är sedan 
dess helägt av SAP.



I Implemas SAP BI lösning ingår en webbaserad portal med en översiktssida för att ledningen ska kunna få en snabb bild av 
hur företaget mår. Analysdelarna byggs upp med ett fliksystem. Den logiska kopplingen till övriga delar gör att ni kan 

bearbeta, sortera, filtrera och analysera data på en helt annan nivå. 

SAP ERP

SAP CRM SAP APO

Business Warehouse

En partner som ser till helheten
För att lyckas med ett BI projekt är det viktigt att välja 
en leverantör som kan se till helheten och som förstår 
era affärsprocesser. En framtidssäker lösning kräver 
en partner med mycket god kunskap inom inte bara 
BI utan även SAP ERP samt integrationen mellan de 
olika delarna.   

På Implema har vi tio års erfarenhet från SAP hos små 
och medelstora företag. Vi förstår era behov och era 
affärsprocesser och vi har gedigen kunskap inom alla 
de ingående delarna. Det gör att vi kan leverera en 
komplett lösning som ni kan utveckla vidare varefter 
era behov förändras.  



Gärdin & Persson 
Först med SAP BI på kran

—	Uppsättningen mot Gärdin & Perssons data tog 
bara någon dag och efter en halv dags utbildning var 
vi igång med en alldeles egen webbaserad cockpit.   

Enkelhet och användarvänlighet är viktigt. Med Im-
plemas SAP BI på kran får varje kund en egen web-
baserad cockpit som är uppbyggd i ett fliksystem för 
varje analysdel. Lösningen kan enkelt utökas till nya 
analysområden. 

Gärdin & Persson är SAP ERP användare sedan 
2005. I SAP BI lösningen på kran ingår initialt eko-
nomi, lönsamhet, orderingång samt budgetinmatning 
per order, butik och dag.

Om Implema

Implema var pionjärer att erbjuda små och medel-
stora företag SAP. Med mer än tio års erfarenhet 
från SME segmentet har vi genomfört fler än 20 
SAP Business All-in-One projekt. 

Men vi jobbar inte bara med nya projekt. Tre fjär-
dedelar av vår omsättning kommer från uppdrags-
baserade eftermarknadsprojekt inom områden 
som CRM, Business Intelligence och integration. 

Vår unika erfarenhet från uppdragsbaserade 
projekt har vi omvandlat till en metod som ger 
dig som kund en säker installation med fokus på 
affärsprocesser, tid och budget. 

För att göra SAP lättillgängligt och användar-
vänligt har vi paketerat och förkonfigurerat SAPs 
lösningar. Men vi har inte infört några  
begränsningar. Eftersom det fortfarande är SAP 
standard så har ni tillgång till SAPs hela funktio-
nalitet när företaget växer och utvecklas. 

Implema är en aktiv partner som tar ansvar för 
helheten, inklusive support och drift av hela er 
SAP miljö.  
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Handelsföretaget Gärdin & Persson är  
pionjärer att använda SAP som molntjänst. 
Sedan juni 2009 är de i live drift med SAP BI 
på kran från Implema. 
Företagets koncerncontroller, Calle Roos, berättar: 

—	När Implema erbjöd oss SAP BI på kran så hade vi 
i princip redan bestämt oss för en annan BI lösning. Vi 
trodde att SAP BI skulle bli för dyrt för oss. Eftersom 
vi använder SAP ERP så finns det många fördelar för 
oss att även använda BI lösning från SAP. Möjligheten 
att köpa BI på kran var givetvis ett intressant alternativ 
för oss. 

Calle Roos menar att det gick otroligt snabbt att 
komma igång. 

Kom igång direkt - SAP BI på kran

Vill ni komma igång direkt kan ni välja SAP BI på 
kran från Implema. 

Prisexempel: 

1 st ekonomikub

rapport + cockpit

vyer för egen navigering

diagram mot vyer

 
5,000 SEK per rapport och månad 

	

SAP BIpå kranFrån 5,000 SEK per månad



Nuet styr hos 
Arvid Nordquist
Med SAP BI har Arvid Nordquist full kontroll. 
De vet hur mycket kaffe som såldes i Norge 
igår eller hur mycket russin eller tabasco som 
levererats till COOP i Sverige den senaste måna-
den. Via en webbaserad SAP BI portal får före-
tagsledningen enkelt tillgång till uppdaterade 
siffror och rapporter som underlag för beslut i 
den dagliga verksamheten. 
Våren 2009 införde Arvid 
Nordquist SAP BI och 
Business Warehouse 
tillsammans med Im-
plema. En webbaserade 
och användarvänlig BI 
portal ger företagsled-
ningen enkelt tillgång 
till uppdaterat besluts-
underlag för dagliga bedömningar och prioriteringar. 
Portalen består av ett enkelt navigeringssystem med 
flikar och färdiga rapporter.

Nyckeltal finns enkelt tillgängligt och kan brytas ned 
per kund och artikel. Marginalrapporter per produkt-
område och land kan plockas ut. Arvid Nordquist kan 
exempelvis snabbt få information om hur länge lagret 
räcker eller hur mycket kaffe som såldes igår. 

Gabriella Fällman, IT Chef på Arvid Nordquist, berät-
tar att företaget med hjälp av SAP BI har fått mycket 
bättre kontroll över verksamheten. Information som 
tidigare bara fanns tillgänglig på aggregerad nivå kan 
man nu välja att få nedbruten per land och produkt-
område. 

—	Vi kan nu se svart på vitt hur det ligger till inom var-
je område vilket gör att vi kan identifiera risker tidigare 
och sätta in åtgärder snabbare. Med information på 
en mer detaljerad nivå har vi också fått upp ögonen 
för en del nya saker som vi kunnat utreda vidare och 
sedan åtgärda.  

Arvid Nordquists BI lösning är även kopplad till SAP 
APO (Advanced Planning and Optimization) som infördes 
under hösten 2008. Med SAP APO fick Arvid Nordquist 

nya möjligheter för ge-
mensam planering inom 
inköp, logistik och försälj-
ning på nordisk nivå. 

SAP APO föder SAP BI 
med prognosdata för att 
effektivisera budgetering-
en. Information skickas 
tillbaka till SAP ERP så att 

rätt produkter kan lagerföras.  Inköparna har enkelt tillgång 
till säljprognosen för en viss produkt eller vad utfallet blev 
på en annan. 

—	 Eftersom vi försörjer hela Norden från några få strate-
giska lager i Sverige så är det viktigt att vi har full kontroll 
på prognoser, planering och inköp. Kopplingen mellan 
APO och BI ger oss mycket bra möjligheter att följa upp 
våra nyckeltal samt ger en bättre försäljningsprognos på 
nordisk nivå. Vi har kontroll över verksamheten och är 
bättre rustade för framtiden helt enkelt, avslutar Gabriella 
Fällman. 

”Med information på en mer 
detaljerad nivå har vi också fått upp 
ögonen för en del nya saker som vi  

kunnat utreda vidare och 
sedan åtgärda”

kundcase
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