
Gycom AB är ett företag som distribuerar elektronikkomponenter 

inom kundorienterade områden som industri och installation och 

har omkring 70 anställda. 

Med Implema som partner har Gycom använt SAPs system i fyra år. Och bytet till 

affärssystemet har underlättat processen och gynnat företagets tillväxt, menar 

Gycoms ekonomichef Jan Holmberg.

– Ja, för oss som jobbar i middle management i en prispressad värld har SAPs 		

affärssystem definitivt förbättrat informationsflödet och gjort oss mer kostnadseffek-

tiva. I takt med vår tillväxt har vi koll på dotterbolagen och orderflödet från start till 

mål, en bra översikt och ingen ”handpåläggning” förrän i lagret.

– Historiskt sett har det väl främst varit stora bolag som Ericsson som använt SAP, men 

jag tycker inte affärssystemet är för stort för oss. Vi uppskattar skalbarheten, att det går 

att växa i systemet – vilket vi gjort. Och denna skalbarhet har många fördelar på sikt, 

menar Jan Holmberg:

– I framtiden blir det enklare att exempelvis införliva ett nytt bolag i affärssystemet. 

Processen är redan klar, det är lätt att implementera och snabbt att komma igång och 

arbeta med.

Holmberg är nöjd med valet av SAP.

– Det ger oss fördelar som våra konkurrenter inte har. Om vi haft 20 olika affärssystem 

hade vi blivit sittande med dem eftersom vi varit för stora för att byta. Inför framtiden 

är jag glad över att Gycom valde SAP i rätt läge – och rätt storlek. 
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