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Snabbare seglats med SAP

Watski finns dar batfolket
finns. Arets forsta halvar
ar foretagets mest
intensiva nér produkterna
infor batsdsongen ska
plockas fram, levereras
och séljas hos hundratals
aterforséljare i hela
Skandinavien.

Med kravande logistik, ett
centrallager och stort
orderfléde, kravs ett
affarssystem fran SAP for
att ge batar och besatt-
ning vad de behédver.

Watski omsatter 230 miljoner kronor arligen och utrustar
skandinaviska batmanniskor med allt frén antenner och GPS,
kompasser och vindméatare, till elutrustning, vérme och ventilation,
vattensport, sjostall och kikare.

Den centrala logistiken skoéts i Sverige. Hér finns séljbolag, liksom
Norge och Danmark, en séljagent i Tyskland och webbshopen for
aterforséljare och deras orderlaggning. Watski med huvudkontor
och ett 10 000 artiklar stort huvudlager i Malmé fann sig plétsligt
tvungna att byta affarssystem:

— Vart tidigare var gammalt och holl pa att slackas ner men vi
visste vad vi ville uppnd med det nya affarssystemet: att
effektivisera leveranser, orderfléden och fakturor och fa ett stod
for att kunna utveckla vara affarer infor framtiden, sager ekonomi-
chefen Kenth Hansen.

Optimera logistik och orderfléde i takt
med efterfragan

Han var med nar man borjade leta efter ett nytt affarssystem som
kunde optimera logistik och orderflode i takt med efterfragan:

— Vart val foll till slut pd SAP med Implema som partner. Beslutet
togs under 2006 och implementationen skedde under fyra inten-
siva manader under hosten.

Sedan arsskiftet 2006/2007 har Watski Implemas branschlésning
Implema Trade Provider, baserad p& SAP Business All-in-One, for
att halla ordning pa logistiken nar batsasongen drar igdng under
varen.

— Med grossistldsningen far vi ett smidigare orderflode och battre
Overblick over all logistik, sédger Kenth Hansen.

Han fortsatter:

— Vi drog igang enligt tidplanen. Att logistik och orderfldde skulle
fungera frén dag ett var a och o for oss, for att kunna klara av
leveranserna under den kommande sésongen.
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Flexibelt system

Med SAP Business All-in-One och Implema Trade Provider far
Watski det stod och den hjalp som behdvs: fran var och via som-
maren tills butikerna borjar tomma lagren i slutet av sommaren
fram till upptagningen i september och oktober.

Kenth Hansen ser tydligt férdelarna med SAP:

— Det ar ett stort och flexibelt system som det gér att gora valdigt
mycket med. Nu har vi tillgéng till den funktionalitet vi behover for
att kunna utveckla foretaget.

Bransch:

Verksamhet:

Omséttning:

Antal anstallda:

Huvudkontor:
Butiker:
Vald 18sning:

Totalleverantor:

Handel och grossist

Grossist med forsaljning av

tillbehor till fritidsbéatar

230 miljoner SEK

Cirka 70

Malmo

170 butiker i Skandinavien

Implema Trade Provider baserad pa
SAP Business All-in-One, Support och
Drift

Implema AB

Implema erbjuder ett helhetskoncept av SAP I6sningar till medelstora foretag. Foretaget bestér av sjuttio medarbetare
med gedigen verksamhetsbakgrund och lang erfarenhet av SAP. Huvudkontoret finns i Bromma Stockholm med
lokalkontor i Linkoping, Karlstad, Malmd och Helsingborg. Implema omsatter 100 miljioner SEK.
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Tel: 08 - 503 124 00
info@implema.se

161 02 Bromma
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www.implema.se



